


Tecnología aplicada en el día a día de las personas

Formularios dinámicos con lógica condicional según respuestas 
previas: 

- Encuesta a la empresa, que recoge datos sobre flota, sedes y 
parking. 

Una vez completadas, los datos se cargan automáticamente en 
nuestra base de datos, se normalizan y se enriquecen con rutas 
reales calculadas por HERE  con cartografía GIS, eliminando la 
subjetividad de las distancias declaradas.

- Encuesta a los empleados, donde declara su modo de 
transporte habitual, la distancia que recorre, el horario y si 
comparte coche. 

1 ¿Cómo se mueven hoy los empleados?

2 ¿Qué Transporte Público tienen disponible las 
oficinas?

3 ¿Cuánto tarda en Transporte Público vs en coche?

4 ¿Cuántas emisiones Alcance  3?

5

6

¿Dónde viven geográficamente?

¿Qué quieren y qué sugieren?



Tecnología aplicada en el día a día de las personas

Identificamos todas las paradas de bus, metro y cercanías en 2 
km de cada oficina con HERE y las enriquecemos los datos GTFS 
con horarios y líneas reales de cada operador. Para cada 
empleado calculamos dos rutas: 

- Transporte público con transbordos reales.
- Coche con tráfico en hora punta. 

El resultado es un mapa de isócronas que combina paradas, 
líneas y domicilios y una respuesta concreta por persona.

Mapa Isocronas 15, 30 y 45 minutos



Tecnología aplicada en el día a día de las personas

Mapa real de dónde viven los empleados



Tecnología aplicada en el día a día de las personas

- 10 bloques temáticos 
- 78 indicadores 
- 15 páginas 
- 61 medidas

Dashboard interactivo



Define marco contractual, aporta 
financiación privada o públca.

Responsable de la correcta 
prestación del servicio y 
coordinación de proveedores.





Nuestra app coordina conductores y pasajeros de forma 
automática, optimizando rutas y horarios



Si ya tienes lanzaderas: ayudamos a reducir los costes del 
servicio hasta un 60% comercializando las plazas no utilizadas en 
tu autobús. 

Si todavía no tienes lanzaderas: incorporamos una red de 
empresas que comparten transporte en un modelo de pago por 
uso. 

Coste por pasajero €/año

940€ → 155€



Empresa uso Recurrente

Uso recurrente de viajes con volumen alto. 
Pago fijo con reserva de plazas. 

Empresa uso Esporádico

Uso esporádico de viajeros y bajo volumen. 
Pago por uso sin reserva de plazas.  

Celering

Integra, gestiona, digitaliza y 
comercializa el servicio.

Operador Transporte

Aumenta la rentabilidad por ocupación.



Fijo
Inversión en el servicio

Variable
Inversión por viaje

Ahorro
Mejora la rentabilidad

Cubre los costes fijos del servicio

El precio variable para las entidades 
esporádicas es de 3 unidades (3x).

La inversión variable genera un 
excedente o ahorro.

Agrega importes variables generados  
para mejorar rentabilidad.

50% ahorro para entidades recurrentes.

Las entidades recurrentes asumen el 
90% de esta inversion.

40% Ahorro para Celering

Todos los integrantes del colectivo 
asumen el 10% de esta inversión

10% rentabilidad para el operador de 
transporte



Ocupación Recurrentes: 40% 

Precio Fijo: 75.000 €/año

Precio Variable: 3 €/viaje

5,9 € 
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Precio por plaza vs ocupación empresas esporádicas



Guiado de ruta.

Ubicación de paradas.

Reportar incidencia.

Cobro de viajes.

Check-in de pasajeros.

Chat interno

Reserva de viajes.

Match con conductores

Gestión de reservas. 

Posición tiempo real de 
vehículo. 

Pago de viajes.

Check-in del viaje.

Encuestas satisfacción.. 



Dashboard dinámico

Información del usuario

KPIs de negocio

Flexibilidad

Tasas de conversión, uso del servicio tiempo real, 
grupo y ruta. 

Comportamiento del usuario, tasas de registro y 
viajes, satisfacción.

Análisis de métricas clave como coste, ahorros de 
costos y reducción de CO2.

Configuración flexibles adaptada a cada cliente.
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527€



Caso de uso: Transporte compartido a demanda

El problema
Los trabajadores de los hoteles del sur de Tenerife residen en 
otras zonas de la isla. Elevada congestión, escasa conexión 
directa en transporte público y turnos laborales variables.

Cada hotel gestionaba sus desplazamientos por separado. Sin 
coordinación entre empresas, no se alcanzaba masa crítica para 
rutas viables.

Cómo lo resolvió Celering

Plataforma de transporte a demanda con 3 corredores 
compartidos entre hoteles. Rutas, horarios y 
capacidad se adaptan en tiempo real según reservas y 
turnos.

Resultados

25.000 desplazamiento

64% emisiones CO₂

Menos un 43% coste para el usuario 



València Parque Tecnológico

El problema

- El 93% llega solo en coche. 

- El transporte público ofrece 275 plazas/día para 9.500 

personas. 

- 12.376 t de CO₂ al año.

Muchas empresas ya tienen lanzaderas, pero circulan con plazas 
vacías. Al mismo tiempo, las empresas más pequeñas del parque 
no tienen servicio propio. La oferta existe, pero no está 
conectada.

Cómo lo resolvió Celering

Comercializamos las plazas vacías de las lanzaderas 
existentes en otras empresas del parque en pago por 
uso. 

La empresa ancla reduce su coste hasta un 60% y los 
seguidores acceden a transporte colectivo sin 
contratar rutas propias.
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Álvaro Basterra

Solicitar una demo

alvaro.basterra@celering.com

https://meetings.hubspot.com/alvaro-basterra/reunion?uuid=ffe57055-6175-410a-b05f-d86ad354ee70
https://www.linkedin.com/in/alvarobasterra/
mailto:alvaro.basterra@celering.com
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